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Compra ao Diadas Maes
teraaltade5,3% nesteano

>> Pesquisa da Fecomeércio mostra que fithos
pretendem gastar até R$ 109,53 em presentes

ara aferir a intencao

de compras para o

proximo dia 13 de
maio, quando se comemo-
ra o Dia dasMaes (segunda
melhor data do comércio
no ano), o Instituto de Pes-
quisa e Desenvolvimento
do Comeércio (IPDC) daFe-
comércio RN fez uma pes-
quisa nascidades de Natal
e Mossoré. Os questiona-
riosforamrespondidospor
660 pessoas, entre os dias
14 e 17 de abril em Natal,
e por 540 pessoas entre os
dias 11 e 13 de abril em
Mossoré.

Nas duas cidades, mais
de 70% dos consumidores
pretendem presentear nes-
te Dia dasMaes—-75,9% em
Natal e 74,6% em Mossoré.
Com relacao a mesma pes-
quisa realizada em 2017, o
numero de consumidores
que pretendem adquirir al-
gum produto para presen-
tear aumento em 1,2 ponto
percentual na capital e 2,8
pontos percentuaisna terra
de Santa Luzia.

Por outro lado, 24,1%
dos consumidores de Natal
e 25,2% dos consumidores
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Comércio mossoroense tende a lucrar com Dia das Maes

de Mossoro confirmaram  principais justificativas:nao
que ndo vdo comprar pre- terem quem presentear
sentes, tendo como as duas (43,7% emNatale35,1% em

Mossord); e falta de dinhei- Entre osquevaopresen-
ro (31% em Natal e 33,6% tear, o gasto médio sera de
em Mossoro). R$ 121,84 em Natal (contra
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R$ 115,68 em 2017 —cresci-
mento de 5,3%); e de RS
109,53 em Mossoré (contra
R$ 106,02 em 2017 — cres-
cimento de 3,3%). Amaioria
dos entrevistados — 56,5%
de Natal e 68,2% de Mosso-
ro — pretendem gastar até
R$ 100,00 com os produtos.
As roupas sao os itens que
devem liderar as escolhas
neste ano, ja que foi a res-
posta de 34,5% dos consu-
midores de Natal, e 35,9%
dos consumidores de Mos-
sora.

Outros itens lembrados
como opcoes de presente
foram perfumes/cosméticos
(25.3% em Natal; 21% em
Mossord); eletrodomésticos
(12,7% em Natal; 14,2% em
Mossord): ecalgados/bolsas
(8,5% em Natal; 10,7% em
Mossord). Perguntadas so-
bre o que gostariam de ga-
nhar se pudessem escolher,
aspresenteadasquerespon-
deram & pesquisa disseram
que optariam por roupas
(23,2% em Natal; 26% em
Mossoré); perfumes/cosmé-
ticos(16,7% emNatal; 15,5%
em Mossord); e calcados/
bolsas (15,3% em Natal:
14,5% em Mossord).

A intencao da maioria
dos entrevistados (73,6%
dos de Natal; e 65,4% dos
de Mossord) é comprar um
unicopresente,paraasMaes
(90,1%-Natal; 89,3% - Mos-
sord): como também as so-
gras (12,3% - Natal; 15,4%
- Mossord); as esposas
(14,3%-Natal; 13.8%- Mos-
sord); asavos (5.7% - Natal;
7,2% - Mossord); as irmas
(2%-Natal; 2.5%-Mossord):
e as filhas (1,8% - Natal;
1,9% - Mossord).
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Pesquisa aponta que potiguares devem
gastar mais de R$ 100 no Dia das Maes

Publicagdo: 2018-05-03 16:01:00 | Comentarios: 0

Os potiguares devem gastar mais de R$ 100 com o presente de dias das maes. O levantamento foi de
uma pesquisa realizada pelo Instituto de Pesquisa e Desenvolvimento do Comércio (IPDC) da Fecomércio

RN em Natal € Mossoro.

Nas duas cidades, mais de 70% dos consumidores pretendem presentear neste Dia das Maes - 75,9% em
Natal e 74,6% em Mossoro. Com relacdo 8 mesma pesquisa realizada em 2017, o numero de
consumidores que pretendem adquirir algum produto para presentear aumentou em 1,2 pontos

percentuais na capital, e 2,8 pontos percentuais na terra de Santa Luzia.
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O Dia das Mdaes € uma das datas mais importantes do comercio

Por outro lado, 24,1% dos consumidores de Natal e 25,2% dos consumidores de Mossord confirmaram
que ndo irdo comprar presentes, tendo como as duas principais justificativas: ndo terem quem
presentear (43,7% em Natal e 35,1% em Mossoro); e falta de dinheiro (31% em Natal e 33,6% em

Mossorao).
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Entre os que irdo presentear, 0 gasto médio sera de R$ 121.84 em Natal (contra R$ 115,68 em 2017 -
crescimento de 5,3%); e de R$ 109,53 em Mossoro (contra R$ 106,02 em 2017 - crescimento de 3,3%). A
maioria dos entrevistados - 56,5% de Natal e 68,2% de Mossoro - pretendem gastar até R$ 100 com os
produtos. As roupas sao os itens que devem liderar as escolhas este ano, ja que foi a resposta de 34,5%

dos consumidores de Natal, & 35,9% dos consumidores de Mossoro.

Outros itens lembrados como opg¢des de presente foram perfumes/cosméticos (25.3% em Natal; 21% em
Mossord); eletrodomeésticos (12,7% em Natal; 14,2% em Mossord); e calcados/bolsas (8,5% em Natal;
10,7% em Mossord). Perguntadas sobre o que gostariam de ganhar se pudessem escolher, as
presenteadas que responderam a pesquisa, disseram que optariam por roupas (23,2% em Natal; 26%
em Mossoro); perfumes/cosméticos (16,7% em Natal: 15,5% em Mossord); e calcados/bolsas (15.3% em

Natal; 14.5% em Mossoro).

A intengdo da maioria dos entrevistados (73,6% dos de Natal; e 65,4% dos de Mossord) & comprar um
linico presente, para as Mdes (90,1% - Natal; 83,3% - Mossoro); como também as sogras (12.3% - Natal;
15,4% - Mossorg); as esposas (14,3% - Natal; 13,8% - Mossord); as avos (5.7% - Natal; 7,2% - Mossorg); as

irmas (2% - Natal; 2,5% - Mossoro); e as fithas (1,8% - Natal; 1,9% - Mossorg).
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Mas engana-se quem pensa que o presente serd comprado Sem pesquisa prévia. 69,9% dos
consumidores de Natal e 68,5% dos consumidores de Mossoro, na tentativa de economizar, vao fazer
pesquisa de precos. Para atrair a clientela e garantir a venda, os lojistas devem apostar principalmente
em promogoes (45,6% - Natal; e 34,8% - Mossord); descontos (27,8% - Natal; e 29,4% - Mossorod); e
qualidade no atendimento (23,5% - Natal; 34.6% - Mossord).

Com relacdo ao local preferido para as compras, 0s natalenses preferem os shoppings centers (49,1%),
numero 3,5 pontos percentuais mais alto do que o mesmo da pesquisa de 2017, que foi de 45,6%. |a os
mossoroenses preferem o comércio de rua (59,7%) para efetuar as compras. O indice é 6,2 pontos
percentuais menor do gue o do ano passado, quando 65,9% dos entrevistados responderam a pesquisa

dizendo preferir o comércio de rua.

A forma de pagamento mais usada nas duas cidades devera ser o dinheiro, com 59,5% das respostas dos
natalenses, e 56,9% das respostas dos mossoroenses. A segunda opgao devera ser o cartdo de crédito na

modalidade parcelada, com 30,2% das respostas em Natal e 34,6% das respostas em Mossoro.

Além dos presentes, é tradicdo nas familias o passeio do Dia das Maes, movimentando assim, além do
comeércio, o setor de servigos. Porém, 57,8% dos natalenses e 62,1% dos mossoroenses ndo irdo realizar
nenhum tipo de passeio em 2018. Entre 0s 41,7% entrevistados de Natal que pretendem fazer alguma
comemoracao especial, 19% irdo optar por almog¢o ou jantar na casa de familiares ou em restaurantes
(18%]). Entre os 37,6% entrevistados de Mossord que irdo comemorar de forma especial, a opgao sera

almocgar ou jantar em restaurantes (23,6%), ou na casa de familiares (9,8%).
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Potiguares devem gastar made R$ 100 com
presentes do Dia das Maes este ano, diz Fecomercio

De acordo com o levantamento, em Natal, o gasto médio sera de R$ 121,84 e

em Mossoro, de R$ 109,53.

l

i

PecagleroupassdoositensmaislembradosapesquisgFoto: Mariane Rossi/G1)

O Dias das Méaes, comemorado neste ano no préximo dia 13 de maio, € considerado o
segundo melhor periodo para o comércio. Com isso, uma pesquisa do Fecomércio RN mostra
gue os potiguares pretendem gastar mais de R$ 100 em presentes.

O Institio de Pesquisa e Desenvolvimento do Comércio (IPDC) realizou um questionario em
Natal e em Mossor0, na regido Oeste potiguar. Ao todo, 1.205 pessoas participaram da
pesquisa, que aconteceu entre os dias 11 e 17 de abril.

Nas duas cidades, mais de 70%atwsumidores pretendem presentear neste Dia da$ Maes
75,9% em Natal e 74,6% em Mossoré. Com relacdo & mesma pesquisa realizada em 2017, o
nuamero de consumidores que pretendem adquirir algum produto para presentear aumentou em
1,2 pontos percentuais ngital, e 2,8 pontos percentuais na terra de Santa Luzia.


http://www.facebook.com/
http://www.facebook.com/

Fecomercio RN
Sesc Squg/,ﬂ,

CONTINUACAO

Por outro lado, 24,1% dos consumidores de Natal e 25,2% dos consumidores de Mossoro
confirmaram que nao irdo comprar presentes, tendo como as duas principais justificativas: nao
terem gem presentear (43,7% em Natal e 35,1% em Mossor0); e falta de dinheiro (31% em
Natal e 33,6% em Mossoro).

Entre os que irdo presentear, o gasto médio sera de R$ 121,84 em Natal (contra R$ 115,68 em
20171 crescimento de 5,3%); e de R$ 109,53 em MossonfrécR$ 106,02 em 2017

crescimento de 3,3%). A maioria dos entrevistadi;5% de Natal e 68,2% de Mossbro
pretendem gastar até R$ 100 com os produtos. As roupas séo os itens que devem liderar as
escolhas este ano, ja que foi a resposta de 34,586rdnsnidores de Natal, e 35,9% dos
consumidores de Mossoro.

Outros itens lembrados como op¢des de presente foram perfumes/cosmeéticos (25,3% em
Natal; 21% em Mossord); eletrodomésticos (12,7% em Natal; 14,2% em Mossoro); e
calcados/bolsas (8,5% em Natdl;7% em Mossor0). Perguntadas sobre o que gostariam de
ganhar se pudessem escolher, as presenteadas que responderam a pesquisa disseram que
optariam por roupas (23,2% em Natal; 26% em Mossor0); perfumes/cosméticos (16,7% em
Natal; 15,5% em Mossor0); e catlos/bolsas (15,3% em Natal; 14,5% em Mossoro).

Preferéncias

De acordo com a pesquisa, 69,9% dos consumidores de Natal e 68,5% dos consumidores de
Mossoro, na tentativa de economizar, vao fazer pesquisa de precos. Para atrair a clientela e
garantir a vetia, os lojistas devem apostar principalmente em promocoes {45&%; e

34,8%i Mossoro); descontos (27,8%Natal; e 29,4% Mossorod); e qualidade no

atendimento (23,5%Natal; 34,694 Mossoro).

Com relacéo ao local preferido para as compras, @lsmegs preferem os shoppings centers
(49,1%), numero 3,5 pontos percentuais mais alto do que o0 mesmo da pesquisa de 2017, que
foi de 45,6%. Ja 0os mossoroenses preferem o comércio de rua (59,7%) para efetuar as
compras. O indice € 6,2 pontos percentuaisonao que o do ano passado, quando 65,9%

dos entrevistados responderam a pesquisa dizendo preferir o comércio de rua.

A forma de pagamento mais usada nas duas cidades devera ser o dinheiro, com 59,5% das
respostas dos natalenses, e 56,9% das respastassmroenses. A segunda opgao devera

ser o cartéo de crédito na modalidade parcelada, com 30,2% das respostas em Natal e 34,6%
das respostas em Mossoro.
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Dia dasMaese o segundamelhorperiododo anoparacomércio(Foto: Divulgacéo)
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Potiguares devem gastar mais de R$100 com
presentes do Dia das Maes este ano

VAO COMPRAR UM umr.o mzsinu
73 6'-'/»

INTENCOES DE
COMPRAS PARA O
DIA'DAS MAES

45.6%  27,8% 3,6%,

23,2% 16,7% 15,3%
[ P hrnvens Ca o
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Veja a intencé@o de compras para o Dia das Maes em Natal e Mossord

Para aferir a intencédo de compras para o préximo dia 13 de maio, quando se comemora o
Dia das Mées (segunda melhor data do comércio no ano), o Instituto de Pesquisa e
Desenvolvimentao Comércio (IPDC) da Fecomércio RN fez uma pesquisa nas cidades
de Natal e Mossor6. Os questionarios foram respondidos por 665 pessoas, entre os dias
14 e 17 de abril em Natal, e por 540 pessoas entre os dias 11 e 13 de abril em Mossoro.

Nas duas cidadesjais de 70% dos consumidores pretendem presentear neste Dia das
Maesi 75,9% em Natal e 74,6% em Mossord. Com relacdo a mesma pesquisa realizada
em 2017, o numero de consumidores que pretendem adquirir algum produto para
presentear aumentou em 1,2 pomgescentuais na capital, e 2,8 pontos percentuais na
terra de Santa Luzia.

Por outro lado, 24,1% dos consumidores de Natal e 25,2% dos consumidores de Mossoré
confirmaram que n&o irdo comprar presentes, tendo como as duas principais
justificativas: ndo tema quem presentear (43,7% em Natal e 35,1% em Mossoro); e falta
de dinheiro (31% em Natal e 33,6% em Mossoro).

Entre os que irdo presentear, o gasto médio sera de R$ 121,84 em Natal (contra R$
115,68 em 2017 crescimento de 5,3%); e de R$ 109,53 em Mos@mndtra R$ 106,02

em 2017 crescimento de 3,3%). A maioria dos entrevistddd8,5% de Natal e 68,2%

de Mossord pretendem gastar até R$ 100 com os produtos. As roupas sao os itens que
devem liderar as escolhas este ano, ja que foi a resposta ded®$,5%msumidores de

Natal, e 35,9% dos consumidores de Mossoro.
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Outros itens lembrados como opgdes de presente foram perfumes/cosméticos (25,3% em
Natal; 21% em Mossor0); eletrodomeésticos (12,7% em Natal; 14,2% em Mossoro); e
calcados/bolsa88(5% em Natal; 10,7% em Mossor0). Perguntadas sobre o que gostariam
de ganhar se pudessem escolher, as presenteadas que responderam a pesquisa, disseram
gue optariam por roupas (23,2% em Natal; 26% em Mossoro); perfumes/cosmeéticos
(16,7% em Natal; 15,5% eMossoro); e calgcados/bolsas (15,3% em Natal; 14,5% em
Mossoro).

A intencdo da maioria dos entrevistados (73,6% dos de Natal; e 65,4% dos de Mossoro) é
comprar um Unico presente, para as Maes (90 Nétal; 89,3% Mossord); como

também as sogras (12,3%latal; 15,4% Mossord); as esposas (14,3Matal; 13,8%
Mossoro); as avos (5,7%Natal; 7,2% Mossoro); as irmas (2%Natal; 2,5%-

Mossoro); e as filhas (1,8%Natal; 1,9% Mossord).

Mas enganae quem pensa que o presente sera comprado semspgagvia. 69,9%

dos consumidores de Natal e 68,5% dos consumidores de Mossor0, na tentativa de
economizar, vao fazer pesquisa de precos. Para atrair a clientela e garantir a venda, os
lojistas devem apostar principalmente em promocoes (45Néal; e34,8%-

Mossoro); descontos (27,89%atal; e 29,4% Mossord); e qualidade no atendimento
(23,5%- Natal; 34,6% Mossoro).

Com relacéo ao local preferido para as compras, os natalenses preferem os shoppings
centers (49,1%), numero 3,5 pontos percentuais alto do que o mesmo da pesquisa de
2017, que foi de 45,6%. J& os mossoroenses preferem o comércio de rua (59,7%) para
efetuar as compras. O indice é 6,2 pontos percentuais menor do que o do ano passado,
guando 65,9% dos entrevistados responderamagisesdizendo preferir o comércio de

rua.

A forma de pagamento mais usada nas duas cidades devera ser o dinheiro, com 59,5% das
respostas dos natalenses, e 56,9% das respostas dos mossoroenses. A segunda opgao
deverd ser o cartdo de crédito na modalidadegtada, com 30,2% das respostas em

Natal e 34,6% das respostas em Mossoro.

Além dos presentes, € tradicdo nas familias o passeio do Dia das Maes, movimentando
assim, além do comércio, o setor de servi¢os. Porém, 57,8% dos natalenses e 62,1% dos
mossoroeses néo irdo realizar nenhum tipo de passeio em 2018. Entre os 41,7%
entrevistados de Natal que pretendem fazer alguma comemoracéo especial, 19% irdo
optar por almogo ou jantar na casa de familiares ou em restaurantes (18%). Entre os
37,6% entrevistados ddossoro que irdo comemorar de forma especial, a op¢éo sera
almocar ou jantar em restaurantes (23,6%), ou na casa de familiares (9,8%).

Fonte: Fecomércio/RN



-_—

Y —
Fecomercio RN

e e e T CLIPPING

VEICULCBLOG SNERI DATA03.0518

Potiguares devem gastar mais de
R$ 100 com presentes do Diadas

Maes este ano
) .

Para aferir a intencdo de compras para o proximo dia 13 de maio, quando se
comemora o Dia das Maes (segandelhor data do comércio no ano), o Instituto de
Pesquisa e Desenvolvimento do Comércio (IPDC) da Fecomércio RN fez uma
pesquisa nas cidades de Natal e Mossord. Os questionarios foram respondidos por 665
pessoas, entre os dias 14 e 17 de abril em Nabak, 840 pessoas entre os dias 11 e

13 de abril em Mossoro.

Nas duas cidades, mais de 70% dos consumidores pretendem presentear neste Dia
das Maes 75,9% em Natal e 74,6% em Mossoré. Com relacdo a mesma pesquisa
realizada em 2017, o numero de consumislorge pretendem adquirir algum produto

para presentear aumentou em 1,2 pontos percentuais na capital, e 2,8 pontos
percentuais na terra de Santa Luzia.
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Potiguares devem gastar mais de
R$100 com presentes do Dia das
Maes este ano, com alta de até
5,3% em relacao a 2018

PRETENDEM PRESENTEAR _S ) a L] VAD COMPRAR UM UMICOD PRESENTE
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Segundo levantamento do IPDC Fecomércio, gasto médio na capital sera de R$

121,84 e em Mssor6 de R$ 109,53. Em ambas as cidades, valores sdo mais altos
este ano

Para aferir a intencdo de compras para o préximo dia 13 de maio, quando se
comemora o Dia das Maes (segunda melhor data do comércio no ano), o Instituto de
Pesquisa e Desenvolvimerto Comércio (IPDC) da Fecomércio RN fez uma

pesquisa nas cidades de Natal e Mossord. Os questionarios foram respondidos por 665

pessoas, entre os dias 14 e 17 de abril em Natal, e por 540 pessoas entre os dias 11 e
13 de abril em Mossoré.



-_—

/4 ”» -
Fecomercio RN
Sesc | Senac

CONTINUACAO

Nasduas cidades, mais de 70% dos consumidores pretendem presentear neste Dia das
Maesi 75,9% em Natal e 74,6% em Mossord. Com relagdo a mesma pesquisa
realizada em 2017, o numero de consumidores que pretendem adquirir algum produto
para presentear aumentam 1,2 pontos percentuais na capital, e 2,8 pontos

percentuais na terra de Santa Luzia.

Por outro lado, 24,1% dos consumidores de Natal e 25,2% dos consumidores de
Mossor6 confirmaram que nao irdo comprar presentes, tendo como as duas principais
justificativas: ndo terem quem presentear (43,7% em Natal e 35,1% em Mossoro); e
falta de dinheiro (31% em Natal e 33,6% em Mossoro).

Entre os que irdo presentear, o gasto médio sera de R$ 121,84 em Natal (contra R$
115,68 em 2017 crescimento de 5,3%); e de R$ E®em Mossoro (contra R$

106,02 em 2017 crescimento de 3,3%). A maioria dos entrevistadss,5% de

Natal e 68,2% de Mossor@pretendem gastar até R$ 100 com os produtos. As roupas
sdo os itens que devem liderar as escolhas este ano, ja que fostarde@B34,5% dos
consumidores de Natal, e 35,9% dos consumidores de Mossoro.

Outros itens lembrados como opc¢des de presente foram perfumes/cosméticos (25,3%
em Natal; 21% em Mossor0); eletrodomeésticos (12,7% em Natal; 14,2% em

Mossoro); e calcados/bolsg5% em Natal; 10,7% em Mossord). Perguntadas sobre

0 que gostariam de ganhar se pudessem escolher, as presenteadas que responderam a
pesquisa, disseram que optariam por roupas (23,2% em Natal; 26% em Mossoro);
perfumes/cosméticos (16,7% em Natal; 15,5f0d\ossord); e calcados/bolsas

(15,3% em Natal; 14,5% em Mossoro).

A intencdo da maioria dos entrevistados (73,6% dos de Natal; e 65,4% dos de
Mossord) € comprar um Unico presente, para as Maes (90\E¥al; 89,3%
Mossord); como também as sogras (12|38katal; 15,4% Mossord); as esposas
(14,3%i Natal; 13,8% Mossoro); as avos (5,7%dNatal; 7,2% Mossoro); as irmas
(2%1 Natal; 2,5% Mossoro); e as filhas (1,8%0Natal; 1,9% Mossoro).

Mas engange quem pensa que o presente sera comprado sgumspgzéevia. 69,9%

dos consumidores de Natal e 68,5% dos consumidores de Mossordé, na tentativa de
economizar, vao fazer pesquisa de precos. Para atrair a clientela e garantir a venda, os
lojistas devem apostar principalmente em promocdes (45)88tal; e34,8%i

Mossoro); descontos (27,8%Natal; e 29,4% Mossord); e qualidade no

atendimento (23,5% Natal; 34,6%4 Mossoro).

Com relagéo ao local preferido para as compras, 0s natalenses preferem os shoppings
centers (49,1%), nimero 3,5 pontos percentuais alto do que o mesmo da

pesquisa de 2017, que foi de 45,6%. Ja os mossoroenses preferem o comeércio de rua

(59,7%) para efetuar as compras. O indice é 6,2 pontos percentuais menor do que o do
ano passado, quando 65,9% dos entrevistados responderaquiageizendo

preferir o comércio de rua.
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A forma de pagamento mais usada nas duas cidades devera ser o dinheiro, com 59,5%
das respostas dos natalenses, e 56,9% das respostas dos mossoroenses. A segunda
opcéo devera ser o cartdo de créditonodalidade parcelada, com 30,2% das

respostas em Natal e 34,6% das respostas em Mossoro.

Além dos presentes, é tradicdo nas familias o passeio do Dia das Maes,

movimentando assim, além do comércio, o setor de servi¢cos. Porém, 57,8% dos
natalenses e 62,18@s mossoroenses nao irao realizar nenhum tipo de passeio em
2018. Entre os 41,7% entrevistados de Natal que pretendem fazer alguma
comemoracao especial, 19% irdo optar por almoc¢o ou jantar na casa de familiares ou
em restaurantes (18%). Entre os 37,6%esdtados de Mossoré que irdo comemorar

de forma especial, a op¢ao sera almocar ou jantar em restaurantes (23,6%), ou na casa
de familiares (9,8%).
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Potiguares devem gastar mais de R$100 com
presentes do Dia das Maes este ano, com alta de
ate 5,3% em relacao a 2018

Segundo levantamento do IPDC Fecomércio, gasto medio na capital sera de R$
121,84 e em Mossor6 de R$ 109,53. Em ambas as cidades, valores sdo mais altos este
ano

Para aferir a intencao de comprasapaproximo dia 13 de maio, quando se comemora o Dia
das Mées (segunda melhor data do comércio no ano), o Instituto de Pesquisa e
Desenvolvimento do Comércio (IPDC) da Fecomércio RN fez uma pesquisa nas cidades de
Natal e Mossor6. Os questionarios foraspondidos por 665 pessoas, entre os dias 14 e 17
de abril em Natal, e por 540 pessoas entre os dias 11 e 13 de abril em Mossoro.

Nas duas cidades, mais de 70% dos consumidores pretendem presentear neste Did das Mées
75,9% em Natal e 74,6% em MossoronCelacdo a mesma pesquisa realizada em 2017, o
namero de consumidores que pretendem adquirir algum produto para presentear aumentou
em 1,2 pontos percentuais na capital, e 2,8 pontos percentuais na terra de Santa Luzia.

Por outro lado, 24,1% dos consumiel®de Natal e 25,2% dos consumidores de Mossor6
confirmaram que nao irdo comprar presentes, tendo como as duas principais justificativas:
nao terem quem presentear (43,7% em Natal e 35,1% em Mossor0); e falta de dinheiro (31%
em Natal e 33,6% em Maossorg).

Entre os que irdo presentear, o gasto médio sera de R$ 121,84 em Natal (contra R$ 115,68 em
20171 crescimento de 5,3%); e de R$ 109,53 em Mossor6 (contra R$ 106,02 ein 2017
crescimento de 3,3%). A maioria dos entrevistdde8,5% de Natal e 68,2% de K&ordi

pretendem gastar até R$ 100 com os produtos. As roupas sdo os itens que devem liderar as
escolhas este ano, ja que foi a resposta de 34,5% dos consumidores de Natal, e 35,9% dos
consumidores de Mossoro.

Outros itens lembrados como opc¢des de predeream perfumes/cosmeéticos (25,3% em

Natal; 21% em Mossoro); eletrodomésticos (12,7% em Natal; 14,2% em Mossoro); e
calcados/bolsas (8,5% em Natal; 10,7% em Mossor0). Perguntadas sobre o que gostariam de
ganhar se pudessem escolher, as presenteadaspoiederam a pesquisa, disseram que
optariam por roupas (23,2% em Natal; 26% em Mossoro6); perfumes/cosméticos (16,7% em
Natal; 15,5% em Mossoro); e calcados/bolsas (15,3% em Natal; 14,5% em Mossor6).

A intencdo da maioria dos entrevistados (73,6% dos dd;a65,4% dos de Mossoro) é
comprar um unico presente, para as Maes (90, N#tal; 89,3% Mossord); como também
as sogras (12,3%Natal; 15,4% Mossoro); as esposas (14,3%latal; 13,8% Mossoro);
as avos (5,7% Natal; 7,2% Mossord); as irmds $21 Natal; 2,5% Mossoro); e as filhas
(1,8%71 Natal; 1,9% Mossoro).

Mas enganae quem pensa que o presente sera comprado sem pesquisa prévia. 69,9% dos
consumidores de Natal e 68,5% dos consumidores de Mossordé, na tentativa de economizar,
vao fazer psquisa de precos. Para atrair a clientela e garantir a venda, os lojistas devem
apostar principalmente em promocdes (45i68atal; e 34,8% Mossord); descontos

(27,8%i Natal; e 29,4% Mossoro6); e qualidade no atendimento (23j5MKatal; 34,6%

Mossorg.



-_—

/4 ”» -
Fecomercio RN
Sesc | Senac

CONTINUACAO

Com relacéo ao local preferido para as compras, os natalenses preferem os shoppings centers
(49,1%), niamero 3,5 pontos percentuais mais alto do que o mesmo da pesquisa de 2017, que
foi de 45,6%. J& os mossoroenses preferem o comércio (E9rdgb) para efetuar as

compras. O indice é 6,2 pontos percentuais menor do que o do ano passado, quando 65,9%
dos entrevistados responderam a pesquisa dizendo preferir o comércio de rua.

A forma de pagamento mais usada nas duas cidades devera seiro,diohe59,5% das

respostas dos natalenses, e 56,9% das respostas dos mossoroenses. A segunda opc¢éo devera
ser o cartdo de crédito na modalidade parcelada, com 30,2% das respostas em Natal e 34,6%
das respostas em Mossoro.

Além dos presentes, é tradig&sriamilias o passeio do Dia das Maes, movimentando assim,
além do comércio, o setor de servicos. Porém, 57,8% dos natalenses e 62,1% dos
mossoroenses nao irdo realizar nenhum tipo de passeio em 2018. Entre 0s 41,7%
entrevistados de Natal que pretendeneffa@dguma comemoracao especial, 19% iréo optar
por almogo ou jantar na casa de familiares ou em restaurantes (18%). Entre os 37,6%
entrevistados de Mossor6 que irdo comemorar de forma especial, a op¢ado seréa almocar ou
jantar em restaurantes (23,6%), owcaaa de familiares (9,8%).

A integra da pesquisa esta disponivelmawv.fecomerciorn.com.br/pesquisas



http://www.fecomerciorn.com.br/pesquisas
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Potiguares devem gastar mais de R$100
com pesentes do Dia das Maes este ano,
com alta de até 5,3% em relacao a 2018

PRETENDEM PRESENTEAR _ ) a = VAD COMPRAR UM UNICO PRESENTE
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SEGUNDO LEVANTAMENTO DO I FECOI\/IERCIO, GASTO I\/IEDIO NA CAPITAL SERA
DE R$ 121,84 E EM MOSSORO DE R$ 109,53. EM AMBAS AS CIDADES, VALORES SAO MAIS
ALTOS ESTE ANO

Para aferir a intencdo de compras para o proximo dia 13 de maio, quando se
comemora o Dia das Maes (segunda melhor d@ateomércio no ano), o Instituto de
Pesquisa e Desenvolvimento do Comércio (IPDC) da Fecomércio RN fez uma
pesquisa nas cidades de Natal e Mossord. Os questionarios foram respondidos por 665
pessoas, entre os dias 14 e 17 de abril em Natal, e por 54dgestre os dias 11 e

13 de abril em Mossoré.
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Nas duas cidades, mais de 70% dos consumidores pretendem presentear neste Dia das
Méaesi 75,9% em Natal e 74,6% em Mossoré. Com relagdo a mesma pesquisa
realizada em 2017, o niumero de consumidquespretendem adquirir algum produto

para presentear aumentou em 1,2 pontos percentuais na capital, e 2,8 pontos
percentuais na terra de Santa Luzia.

Por outro lado, 24,1% dos consumidores de Natal e 25,2% dos consumidores de
Mossoré confirmaram que na@o comprar presentes, tendo como as duas principais
justificativas: ndo terem quem presentear (43,7% em Natal e 35,1% em Mossoro); e
falta de dinheiro (31% em Natal e 33,6% em Mossoro).

Entre os que irdo presentear, o gasto médio sera de R$ 121,84 érftdvdia R$

115,68 em 2017 crescimento de 5,3%); e de R$ 109,53 em Mossoro (contra R$
106,02 em 2017 crescimento de 3,3%). A maioria dos entrevistadd,5% de

Natal e 68,2% de Mossordpretendem gastar até R$ 100 com os produtos. As roupas
sdo odtens que devem liderar as escolhas este ano, ja que foi a resposta de 34,5% dos
consumidores de Natal, e 35,9% dos consumidores de Mossoro.

Outros itens lembrados como opc¢des de presente foram perfumes/cosméticos (25,3%
em Natal; 21% em Mossord); eletradésticos (12,7% em Natal; 14,2% em
Mossoro); e calcados/bolsas (8,5% em Natal; 10,7% em Mossoro). Perguntadas sobre

0 que gostariam de ganhar se pudessem escolher, as presenteadas que responderam a
pesquisa, disseram que optariam por roupas (23,2% em K&l em Mossoro);
perfumes/cosméticos (16,7% em Natal; 15,5% em Mossord); e calcados/bolsas
(15,3% em Natal; 14,5% em Mossoro).

A intencdo da maioria dos entrevistados (73,6% dos de Natal; e 65,4% dos de
Mossord) é comprar um Unico presente, para as NE&4% i Natal, 89,3%i
Mossord); como também as sogras (12,3%atal; 15,4%i Mossord); as esposas
(14,3%i Natal; 13,8% Mossoro0); as avos (5,7%Natal; 7,2% Mossoro); as irmas

(2%71 Natal; 2,5% Mossorod); e as filhas (1,8%0Natal; 1,9% Mossoro)

Mas engange quem pensa que o presente serd comprado sem pesquisa prévia. 69,9%
dos consumidores de Natal e 68,5% dos consumidores de Mossor0Q, na tentativa de
economizar, vao fazer pesquisa de precos. Para atrair a clientela e garantir a venda, os
lojistas devem apostar principalmente em promocdes (45,6%atal; e 34,8%i
Mossord); descontos (27,8% Natal, e 29,4%1 Mossord); e qualidade no
atendimento (23,5% Natal; 34,6% Mossoro).

Com relacao ao local preferido para as compras, 0s natalensesrpreteshoppings
centers (49,1%), numero 3,5 pontos percentuais mais alto do que o mesmo da
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pesquisa de 2017, que foi de 45,6%. JA 0s mossoroenses preferem o comércio de rua
(59,7%) para efetuar as compras. O indice € 6,2 pontos percentnarsdoeue o do

ano passado, quando 65,9% dos entrevistados responderam a pesquisa dizendo
preferir o comércio de rua.

A forma de pagamento mais usada nas duas cidades devera ser o dinheiro, com 59,5%
das respostas dos natalenses, e 56,9% das resposta®sfumsoenses. A segunda
opcdo deverd ser o cartdo de crédito na modalidade parcelada, com 30,2% das
respostas em Natal e 34,6% das respostas em Mossoro.

Além dos presentes, é tradicdo nas familias o passeio do Dia das Maes,
movimentando assim, além do oémio, o setor de servicos. Porém, 57,8% dos
natalenses e 62,1% dos mossoroenses nao irdo realizar nenhum tipo de passeio em
2018. Entre os 41,7% entrevistados de Natal que pretendem fazer alguma
comemoracao especial, 19% irdo optar por almogo ou jantaasaade familiares ou

em restaurantes (18%). Entre os 37,6% entrevistados de Mossord que irdo comemorar
de forma especial, a opcdo sera almocar ou jantar em restaurantes (23,6%), ou na casa
de familiares (9,8%).

A integra da pesquisa esta disponivelmov.fecomerciorn.com.br/pesquisas



http://www.fecomerciorn.com.br/pesquisas
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Potiguares devem gastar mais de
R$100 com presentes do Dia das
Maes este ano, com alta de até 5,3%
em relacao a 2018
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Segundolevantamentodo IPDC Fecomércio,gastomédio na capital serade R$

121,84eem Mossordde R$ 109,53.Em ambasascidades,valoressdomais altos
esteano

Para aferir a intencdo de compras para o proximo dia 13 de maio, quando se
comemora o Dia das Méaes (segunda melhor data do comércio no ano), o
Instituto de Pesquisa e Desenvolvimento do Comércio (IPDC) da Fecomércio
RN fez uma pesquisa nas cidades de Natal e Mossord. Os questionarios
foram respondidos por 665 pessoas, entre os dias 14 e 17 de abril em Natal,
e por 540 pessoas entre os dias 11 e 13 de abril em Mossoro.
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Nas duas cidades, mais de 70% dos consumidores pretendem presentear
neste Dia das Maes i 75,9% em Natal e 74,6% em Mossord. Com relagéo a
mesma pesquisa realizada em 2017, o numero de consumidores que
pretendem adquirir algum produto para presentear aumentou em 1,2 pontos
percentuais na capital, e 2,8 pontos percentuais na terra de Santa Luzia.

Por outro lado, 24,1% dos consumidores de Natal e 25,2% dos consumidores
de Mossor6 confirmaram que ndo irdo comprar presentes, tendo como as
duas principais justificativas: ndo terem quem presentear (43,7% em Natal e
35,1% em Mossor0); e falta de dinheiro (31% em Natal e 33,6% em
Mossoro).

Entre os que irdo presentear, o gasto médio sera de R$ 121,84 em Natal
(contra R$ 115,68 em 2017 i crescimento de 5,3%); e de R$ 109,53 em
Mossoro (contra R$ 106,02 em 2017 i crescimento de 3,3%). A maioria dos
entrevistados i 56,5% de Natal e 68,2% de Mossord i pretendem gastar até
R$ 100 com os produtos. As roupas sao os itens que devem liderar as
escolhas este ano, ja que foi a resposta de 34,5% dos consumidores de
Natal, e 35,9% dos consumidores de Mossoro.

Outros itens lembrados como opc¢des de presente foram
perfumes/cosméticos (25,3% em Natal; 21% em Mossoro); eletrodomésticos
(12,7% em Natal; 14,2% em Mossoro); e calcados/bolsas (8,5% em Natal;
10,7% em Mossord). Perguntadas sobre o que gostariam de ganhar se
pudessem escolher, as presenteadas que responderam a pesquisa, disseram
gue optariam por roupas (23,2% em Natal; 26% em Mossoro);
perfumes/cosméticos (16,7% em Natal; 15,5% em Mossoro); e
calcados/bolsas (15,3% em Natal; 14,5% em Mossoro).

A intencdo da maioria dos entrevistados (73,6% dos de Natal; e 65,4% dos
de Mossord) é comprar um Unico presente, para as Maes (90,1% i Natal,
89,3% i Mossord); como também as sogras (12,3% i Natal; 15,4% i
Mossoro); as esposas (14,3% i Natal; 13,8% 1 Mossord); as avos (5,7% i
Natal; 7,2% i Mossor0); as irmas (2% 1 Natal; 2,5% i Mossoro); e as filhas
(1,8% 7 Natal; 1,9% i Mossoro).

Mas engana-se quem pensa que o presente serd comprado sem pesquisa
prévia. 69,9% dos consumidores de Natal e 68,5% dos consumidores de
Mossoro, na tentativa de economizar, vao fazer pesquisa de precos. Para
atrair a clientela e garantir a venda, os lojistas devem apostar principalmente
em promocoes (45,6% 1 Natal; e 34,8% i Mossoro); descontos (27,8% i
Natal; e 29,4% i Mossoro); e qualidade no atendimento (23,5% i Natal,
34,6% 1 Mossoro).

Com relacéo ao local preferido para as compras, 0s natalenses preferem os
shoppings centers (49,1%), numero 3,5 pontos percentuais mais alto do que
0 mesmo da pesquisa de 2017, que foi de 45,6%. J4 0s mossoroenses
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preferem o comércio de rua (59,7%) para efetuar as compras. O indice € 6,2
pontos percentuais menor do que o do ano passado, quando 65,9% dos
entrevistados responderam a pesquisa dizendo preferir o comércio de rua.

A forma de pagamento mais usada nas duas cidades devera ser o dinheiro,
com 59,5% das respostas dos natalenses, e 56,9% das respostas dos
mossoroenses. A segunda opcao devera ser o cartdo de crédito na
modalidade parcelada, com 30,2% das respostas em Natal e 34,6% das
respostas em Mossoro.

Além dos presentes, é tradicdo nas familias o passeio do Dia das Maes,
movimentando assim, além do comércio, o setor de servi¢cos. Porém, 57,8%
dos natalenses e 62,1% dos mossoroenses néo irdo realizar nenhum tipo de
passeio em 2018. Entre os 41,7% entrevistados de Natal que pretendem
fazer alguma comemoracéo especial, 19% irdo optar por almogo ou jantar na
casa de familiares ou em restaurantes (18%). Entre os 37,6% entrevistados
de Mossor6 que irdo comemorar de forma especial, a op¢ao serd almogar ou
jantar em restaurantes (23,6%), ou na casa de familiares (9,8%).
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Potiguares devem gastar mais de R$ 100
com presentes do Dia das Maes este ano

Gasto médio na capital sera de 24,84 e em Mossor6 de R$ 109,53

Por Redagéao
—

Para aferir a intencédo de compras para o proximo dia 13 de maio, quandorserzomPia das

Méaes (segunda melhor data do comércio no ano), o Instituto de Pesquisa e Desenvolvimento do
Comércio (IPDC) da Fecomércio RN fez uma pesquisa nas cidades de Natal e Mossoré. Os
guestionarios foram respondidos por 665 pessoas, entre od @ds He abril em Natal, e por

540 pessoas entre os dias 11 e 13 de abril em Mossor6.

Nas duas cidades, mais de 70% dos consumidores pretendem presentear neste Did das Maes
75,9% em Natal e 74,6% em Mossor6. Com relacdo a mesma pesquisa realizatia, em 20

namero de consumidores que pretendem adquirir algum produto para presentear aumentou em 1,2
pontos percentuais na capital, e 2,8 pontos percentuais na terra de Santa Luzia.

Por outro lado, 24,1% dos consumidores de Natal e 25,2% dos consumiddieEsde)

confirmaram que néo irdo comprar presentes, tendo como as duas principais justificativas: nao
terem quem presentear (43,7% em Natal e 35,1% em Mossor0); e falta de dinheiro (31% em Natal
e 33,6% em Mossoro).

Entre os que irdo presentear, o gastalimsera de R$ 121,84 em Natal (contra R$ 115,68 em
20171 crescimento de 5,3%); e de R$ 109,53 em Mossoro6 (contra R$ 106,02 ein 2017
crescimento de 3,3%). A maioria dos entrevistadde8,5% de Natal e 68,2% de Mossoro
pretendem gastar até R$ 100 cosrmprodutos. As roupas séo os itens que devem liderar as
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escolhas este ano, ja que foi a resposta de 34,5% dos consumidores de Natal, e 35,9% dos
consumidores de Mossoro.

Outros itens lembrados como opcdes de presente foram perfumes/cas(26ti8% em Natal;

21% em Mossoro0); eletrodomésticos (12,7% em Natal; 14,2% em Mossor0); e calcados/bolsas
(8,5% em Natal; 10,7% em Mossor0). Perguntadas sobre o que gostariam de ganhar se pudessem
escolher, as presenteadas que responderam a pesquisandigge optariam por roupas (23,2%

em Natal; 26% em Mossoro); perfumes/cosméticos (16,7% em Natal; 15,5% em Mossoro); e
calcados/bolsas (15,3% em Natal; 14,5% em Mossoro).

A intencéo da maioria dos entrevistados (73,6% dos de Natal; e 65,4% dos dedMossor
comprar um Unico presente, para as Maes (90,MN#tal; 89,3% Mossord); como também as
sogras (12,3% Natal; 15,4% Mossoro); as esposas (14,3%latal; 13,8% Mossord); as avos
(5,7%1 Natal; 7,2% Mossoro); as irmas (2%Natal; 2,5% Mossorg; e as filhas (1,8%
Natal; 1,9% Mossoro).

Mas engange quem pensa que o0 presente sera comprado sem pesquisa prévia. 69,9% dos
consumidores de Natal e 68,5% dos consumidores de Mossord, na tentativa de economizar, vao
fazer pesquisa de precos. Pdraina clientela e garantir a venda, os lojistas devem apostar
principalmente em promog@es (45,6%latal; e 34,8% Mossord); descontos (27,80Natal; e
29,4%i Mossor0); e qualidade no atendimento (23j5Matal; 34,6% Mossoro).

Com relacdo ao locglreferido para as compras, os natalenses preferem os shoppings centers
(49,1%), numero 3,5 pontos percentuais mais alto do que o0 mesmo da pesquisa de 2017, que foi
de 45,6%. Ja os mossoroenses preferem o comércio de rua (59,7%) para efetuar as compras. O
indice é 6,2 pontos percentuais menor do que o do ano passado, quando 65,9% dos entrevistados
responderam a pesquisa dizendo preferir o comércio de rua.

A forma de pagamento mais usada nas duas cidades devera ser o dinheiro, com 59,5% das
respostas dos teenses, e 56,9% das respostas dos mossoroenses. A segunda opc¢do devera ser o
cartdo de crédito na modalidade parcelada, com 30,2% das respostas em Natal e 34,6% das
respostas em Mossoro.

Além dos presentes, é tradicdo nas familias o passeio do Digddasribvimentando assim,

além do comércio, o setor de servicos. Porém, 57,8% dos natalenses e 62,1% dos mossoroenses
ndo irdo realizar nenhum tipo de passeio em 2018. Entre os 41,7% entrevistados de Natal que
pretendem fazer alguma comemoragao especid,iff® optar por almog¢o ou jantar na casa de
familiares ou em restaurantes (18%). Entre os 37,6% entrevistados de Mossoro que irdo
comemorar de forma especial, a op¢édo serd almogar ou jantar em restaurantes (23,6%), ou na casa
de familiares (9,8%).

A integra da pesquisa esta disponivelwwaw.fecomerciorn.com.br/pesquisas
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Potiguares devem gastar mais de
R$ 100 com presentes do Dia das
Maes este ano

Segundo levantamento do IPDC Fecomércio, gasto meédio na capital sera de
R$ 121,84 e em Mossoro de R$ 109,53; em ambas as cidades, valores sao

mais altos este ano
: |
] | S

José Aldenir / Agora Imagens
24,1% dos consumidores de Natal e 25,2% dos consumidores de Mossord confirmaram que nao irdo
comprar presentes

Redacao

Para aferir a intencdo de compras para o proximo dia 13 de maio, quado se
comemora o Dia das Maes (segunda melhor data do comércio no ano), o
Instituto de Pesquisa e Desenvolvimento do Comércio (IPDC) da Fecomércio
RN fez uma pesquisa nas cidades de Natal e Mossord. Os questionarios foram
respondidos por 665 pessoas, entreos dias 14 e 17 de abril em Natal, e por 540
pessoas entre os dias 11 e 13 de abril em Mossoro.

Nas duas cidades, mais de 70% dos consumidores pretendem presentear neste
Dia das Maesi 75,9% em Natal e 74,6% em Mossord. Com relacdo a mesma
pesquisa realizada em 2017, o nimero de consumidores que pretendem
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adquirir algum produto para presentear aumentou em 1,2 pontos percentuais
na capital, e 2,8 pontos percentuais na terra de Santa Luzia.

Por outro lado, 24,1% dos consumidores de Natal e 25,2 dos consumidores
de Mossoro confirmaram que ndo irdo comprar presentes, tendo como as duas
principais justificativas: nao terem quem presentear (43,7% em Natal e 35,1%
em Mossoro); e falta de dinheiro (31% em Natal e 33,6% em Mossoro).

Entre os que irdo presentear, o gasto médio sera de R$ 121,84 em Natal
(contra R$ 115,68 em 2017 crescimento de 5,3%); e de R$ 109,53 em
Mossoro6 (contra R$ 106,02 em 20177 crescimento de 3,3%). A maioria dos
entrevistados i 56,5% de Natal e 68,2% de Mossord pretendem gastar até

R$ 100 com os produtos. As roupas sao os itens que devem liderar as escolhas
este ano, ja que foi a resposta de 34,5% dos consumidores de Natal, e 35,9%
dos consumidores de Mossoro.

Outros itens lembrados como opc¢des de presente foram perfumes/ceméticos
(25,3% em Natal; 21% em Mossoro); eletrodomeésticos (12,7% em Natal; 14,2%
em Mossoro); e calcados/bolsas (8,5% em Natal; 10,7% em Mossoro).
Perguntadas sobre o que gostariam de ganhar se pudessem escolher, as
presenteadas que responderam a pesquig, disseram que optariam por roupas
(23,2% em Natal; 26% em Mossoro); perfumes/cosméticos (16,7% em Natal;
15,5% em Mossord); e calcados/bolsas (15,3% em Natal; 14,5% em Mossoro).

A intencdo da maioria dos entrevistados (73,6% dos de Natal; e 65,4% dos de
Mossord) € comprar um unico presente, para as Méaes (90,1% Natal; 89,3%

T Mossord); como também as sogras (12,3% Natal; 15,4%1 Mossord); as
esposas (14,3% Natal; 13,8%1 Mossord); as avos (5,7% Natal; 7,2% 1
Mossord); as irmas (2%1 Natal; 2,5% 1 Mossoré); e as filhas (1,8% Natal,
1,9%i Mossoro).

Mas enganase quem pensa que o presente serd comprado sem pesquisa
prévia. 69,9% dos consumidores de Natal e 68,5% dos consumidores de
Mossoro, na tentativa de economizar, vao fazer pesquisa de precos.aa atrair
a clientela e garantir a venda, os lojistas devem apostar principalmente em
promocdes (45,6%1 Natal; e 34,8% 1 Mossord); descontos (27,8%1 Natal; e
29,4%7 Mossoro); e qualidade no atendimento (23,5%1 Natal; 34,6% i
Mossoro).

Com relacéo ao bcal preferido para as compras, 0s natalenses preferem os
shoppings centers (49,1%), numero 3,5 pontos percentuais mais alto do que o
mesmo da pesquisa de 2017, que foi de 45,6%. Ja 0s mossoroenses preferem o
comeércio de rua (59,7%) para efetuar as comprasO indice € 6,2 pontos
percentuais menor do que o do ano passado, quando 65,9% dos entrevistados
responderam a pesquisa dizendo preferir o comércio de rua.

A forma de pagamento mais usada nas duas cidades devera ser o dinheiro,
com 59,5% das respostas dosatalenses, e 56,9% das respostas dos
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mossoroenses. A segunda opcao devera ser o cartdo de crédito na modalidade
parcelada, com 30,2% das respostas em Natal e 34,6% das respostas em
Mossoro.

Além dos presentes, é tradicao nas familias o passio do Dia das Maes,
movimentando assim, além do comércio, o setor de servi¢cos. Porém, 57,8%
dos natalenses e 62,1% dos mossoroenses néo irdo realizar nenhum tipo de
passeio em 2018. Entre os 41,7% entrevistados de Natal que pretendem fazer
alguma comemoracao especial, 19% irdo optar por almoco ou jantar na casa de
familiares ou em restaurantes (18%). Entre os 37,6% entrevistados de

Mossoro que irdo comemorar de forma especial, a opgédo sera almogar ou
jantar em restaurantes (23,6%), ou na casa de familiares(9,8%).
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Potiguares devem gastar mais de R$
100 com presentes do Dia das Maes
este ano

Para aferir a intencdo de compras para o proximo dia 13 de maio, quando se
comemora o Dia das Méaes (segunda melhor data do comércio no ano), o
Instituto de Pesquisa e Desenvolvimento do Comércio (IPDC) da Fecomércio
RN fez uma pesquisa nas cidades de Natal e Mossord. Os questionarios
foram respondidos por 665 pessoas, entre os dias 14 e 17 de abril em Natal,
e por 540 pessoas entre os dias 11 e 13 de abril em Mossoré.

Nas duas cidades, mais de 70% dos consumidores pretendem presentear
neste Dia das Maes i 75,9% em Natal e 74,6% em Mossor6. Com relagcdo a
mesma pesquisa realizada em 2017, o numero de consumidores que
pretendem adquirir algum produto para presentear aumentou em 1,2 pontos
percentuais na capital, e 2,8 pontos percentuais na terra de Santa Luzia.


http://blogdoserido.com.br/noticias/wp-content/uploads/2017/12/com%C3%A9rcio.jpg
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Potiguares devem gastar mais de
R$100 com presentes do Dia das Méaes
este ano, com alta de ate 5,3% em
relacao a 2018

Para aferir a intencdo de compras para o proximo dia 13 de maio, quando se
comemora o Dia das Maes (segunda melhor data do comércio no ano), o
Instituto de Pesquisa e Desenvolvimento do Comércio (IPDC) da Fecomércio
RN fez uma pesquisa nas cidades de Natal e Mossor6. Os questionérios
foram respondidos por 665 pessoas, entre os dias 14 e 17 de abril em Natal,
e por 540 pessoas entre os dias 11 e 13 de abril em Mossoro.

Nas duas cidades, mais de 70% dos consumidores pretendem presentear
neste Dia das Méaes 1 75,9% em Natal e 74,6% em Mossor6. Com relacdo a
mesma pesquisa realizada em 2017, o numero de consumidores que
pretendem adquirir algum produto para presentear aumentou em 1,2 pontos
percentuais na capital, e 2,8 pontos percentuais na terra de Santa Luzia.

Por outro lado, 24,1% dos consumidores de Natal e 25,2% dos consumidores
de Mossor6 confirmaram que ndo irdo comprar presentes, tendo como as
duas principais justificativas: ndo terem quem presentear (43,7% em Natal e
35,1% em Mossord); e falta de dinheiro (31% em Natal e 33,6% em
Mossoro).

Entre os que irdo presentear, 0 gasto médio serd de R$ 121,84 em Natal
(contra R$ 115,68 em 2017 i crescimento de 5,3%); e de R$ 109,53 em
Mossoro (contra R$ 106,02 em 2017 i crescimento de 3,3%). A maioria dos
entrevistados 1 56,5% de Natal e 68,2% de Mossor6 i pretendem gastar até
R$ 100 com os produtos. As roupas sdo os itens que devem liderar as
escolhas este ano, jA que foi a resposta de 34,5% dos consumidores de
Natal, e 35,9% dos consumidores de Mossoro.



-_—

/ ”» -
Fecomercio RN
Sesc | Senac

VEICULCPORTAL NOMINUTO DATA:03.0518

Fecomércio RN promete inaugurar ampliagao do
Barreira Roxa ainda este ano

G+
Airton BulhBes, 3 de maio de 2018

Com obras de ampliagdo bastante adiantadas o Hotel Escola Senac Barreira Roxa na Via Costeira devers ser
reinaugurado ainda este ano. O presidente da Fecomércio RN, Marcelo Queiroz visitou nesta guinta-feira as

ms:alagées do hotel em companhia de diretores da Fecomércio e do Senac

Os engenheiros Arnaldo Gaspar dono da construtora A. Gaspar e Bernardo Gaspar forneceram todas as
informagdes sobre 0 andamento da obra
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